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CONSTRUISEZ
VOTRE REUSSITE
AVEC NOUS

LOCATION DE MATERIEL BTP, VEHICULES VL & PL



EUROMAT, ¢'est avant
tout une histocre huumeine !

Depuis 2012, EUROMAT développe un modele
fondé sur la performance, la proximité et une
aventure humaine forte. L'entreprise accompagne
au quotidien particuliers, professionnels et
collectivités dans la réussite de leurs projets, en
s‘appuyant sur des équipes engagées et une
parfaite connaissance du terrain.

Du petit outillage aux équipements les plus
techniques, le parc matériel EUROMAT est
rigoureusement sélectionng, entretenu et
régulierement  renouvelé.  Cette  exigence
constante garantit d nos partenaires un haut
niveau de performance, de disponibilité et de
sécurité, quelles que soient les contraintes
opérationnelles.

Rejoindre le réseau EUROMAT, c'est s‘associer d
une Margue reconnue, beneficier d'un savoir-faire
eprouve et integrer un reseau a taille humaine,
animé par des valeurs de confiance, d'exigence
et de partage.

Chwristophe Casanove

Fondateur
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EUROMAT étend son maillage territorial
confirmant sa volonté d’'étre présent aux
cbtés des acteurs locaux.

MATERIEL ET UTILITAIRE
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www.euromat-corse

Cette ouverture accompagne une
demande croissante et renforce notre
présence sur la plaine orientale Corse.

Cette ouverture marque une étape
importante : EUROMAT couvre enfin
I'ensemble de la Corse.

Dans la continuité de son
développement national, 'agence de
ROGNAC, ouvre I'année suivante.

Ouverture a Ghisonaccia Ouverture a Calvi Ouverture a Ajaccio Ouverture @ Roghac

Création d'EUROMAT

Ouverture a Biguglia Ouverture a Porto-Vecchio Ouverture a Aubagne

Ouverture a Fos-Sur-Mer

EUROMAT voit le jour & CORTE
avec une premiére agence, avant
d’inaugurer en 2021 des locaux plus
spacieux et modernisés.

L'ouverture de 'agence de BIGUGLIA
poursuit le développement du
réseau et répond aux besoins d'un
bassin d'activité dynamique.

Cette ouverture marque une étape

supplémentaire dans la couverture

du territoire insulaire, en particulier
en Corse-du-Sud.

La méme année, EUROMAT franchit
un cap majeur avec l'ouverture de
sa premiére agence en région PACA,
a AUBAGNE.

Puis l'ouverture de FOS-SUR-MER,
confirme la volonté d'étre présent en
région PACA et de répondre d la
demande croissante des industries.




Nous sommes

ORIENTATION
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PROXIMITE REACTIVITE SECURITE & FIABILITE
SOLUTIONS
Etre présents localement, Réponses immédiates, Toujours une réponse adaptée Matériel contrélé et entretenu,
disponibles et accessibles. SAV rapide et efficace. aux besoins des clients service transparent.

“On ne dit jamais non !”

Chez EUROMAT, nous somimes PROS : Provimite, Reactivite, Orientation Solutions, Sécurite- Elakilite..



QJN MARCHE PORTEUR, UN CONCEPT EPROUVE, UN ACCOMPAGNEMENT STRUCTURE>

EUROMAT, c'est la liberté d’entreprendre
avec la force d’'un réseau

Rejoindre EUROMAT, c'est intégrer un réseau en développement, offrant des opportunités pour
entreprendre et se développer. En tant que franchisé, vous participez a la croissance d’'une marque
dynamique et structurée.

£y Unsecteur stable et en croissance | Une margue reconnue, crédible
Le modéle repose sur des process définis et des outils opérationnels qui vous aident a gagner en & lalocation de matériel BTP des louverture
efficacité et a sécuriser le lancement ainsi que le pilotage de votre activité.
(((\5))) Un modele pensé pour réduire le Des conditions optimisées & des
L'appartenance au réseau vous permet de bénéficier de conditions d’achat optimisées, contribuant & e risque entrepreneurial marges mieux protégées

renforcer la compdétitivité locale de votre agence.

Tout au long de votre projet, vous étes accompagné par un suivi régulier, des formations continues, des

outils de pilotage, ainsi que des solutions de financement. Un soutien marketing, a la fois national et local,
compléte ce dispositif pour faciliter le développement de votre activité.
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(UN CONCEPT SIMPLE, EFFICACE ET ORIENTE TERRAIN>

Nous ne bouons pas senlement
di materiel, nous livirons
des s0lutions

-0 Location généraliste d’engins,
I~  matériel BTP et véhicules VL & PL

» Vente additionnelle de petits
/ outillages et consommables
Processus clairs, logiciels NOtre ADN
dédiés et méthodes sécurisées
 Entreprise a taille humaine
 Esprit entrepreneurial
_\‘/_ Organisation pensée pour = Bresdreiie weraie

la performance et la fiabilité

P

Exigence professionnelle

Culture du service

P




Commercia 628

: Profil du
\ Pilotage centre de profit franhise
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@ Maitrise d'outils ERP/CRM

S

Management et
leadership opérationel

Prérequis

P

Apport personnel

\ e  Permis B
\ ¢ Réseau local ou capacité a le développer
=

. Attrait pour le secteur du BTP
Rigueur et sens

@ de l'organisation

Criteres alignement réseau

/
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2 Valeurs
Bienveillance
@ 2 Cadre structurant

managériale
= Engagement terrain
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@ Capacité d'adaptation
et engagement
/
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@ Energie, enthousiasme
et golt du challenge
7




GE PARCOURS EN DETAII)

Un accompagnement structure,
avant et apres Couverture

D Intégration EUROMAT
a%2

@& Formation exploitation
—
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Validations & chaque étape | Acquisition garantie des compétences

Les étapes pour
rejoindre EUROMAT

Etude de votre projet et

Prise de contact validation de la candidature

et échange initial

0y

Validation
finale

Journées
découvertes

Signature du contrat
et formation

Lancement et
accompagnement continu



@NE FRANCHISE PENSEE PAR LE TERRAIN, POUR LE TERRAIN>

Investissement &
cadre franchise

Chez EUROMAT, vous entreprenez en confiance : vous bénéficiez d'une marque engagée,
d’outils opérationnels éprouvés et d'un accompagnement humain et réactif.

Durée du contrat: 7 ans

coUTs MONTANTS & INFORMATIONS

Droits d’entrée 24500 €

Redevance d’exploitation 6% du CA global annuel

Redevance publicitaire 0.5% du CA global annuel

Investissement hors matériel a partir de 50 000 €

Investissement parc a partir de 1100 000 €

Apport personnel 200 000 € i

CA moyen réalisé dans nos 1990 000 € Tt ¥ i e Sy ELPROM&\
agences pilotes e T P : RN S s lecation do matifly

notre promesse : vous aider é performer des
le lancement, puis a crottre durablement




(LA OU NAIT LA PERFORMANCE>

Prérequis d’'implantation

Q Zone de chalandise
LD

Agglomération de plus de 20 000 habitants

ﬁ? Dépot + showroom petit outillage

Superficie moyenne : 1500m? + 300m? pour le local

Zone professionnelle dynamique

Zones industrielles ou commerciales, entreprises actives,
potentiel client immédiat

é Acces poids lourds
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votre aventure
enfrepreneurim@e cominehce

e,

Votre interlocuteur

FRANCK MASTON

franchise@euromat.fr
06 70 9315 95
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